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3

[
6
7
| Il
10
T
12
Across 11. Klientu attiecibu vadibas 3. Izvélu plans, kas nosaka
4. Jautajumu tehnika, kas sistéma. Saisinajums. kompanijas galvenos attistibas
pamatota ar praktiskiem 12. Detalizéts pardosanas virzienus
pétijumiem par veiksmigu vaditaja darba apraksts, kura 5. Jaunu darbinieku sakotnéja
pardosanas sarunu (.... metode) ietvertas svarigakas aktivitates, apmacibas programma
7. Gatavu, iepakotu precu kas javeic ikdiena (...... vadibas 6. Sadarbibas ciklas ar klientu
pardosana (...... pardosana) modelis) (klienta .... cikls)
8. Pardevéju apmacibas Down 5
metode (kopiga ..... ) 1. Personu raksturojosas
9. Klienti ar kuriem uzsakts zinasanas, prasmes un

pardosanas process (.... klienti) motivacija, kas nepieciesamas
10. Véribu sniegsana klientam, noteiktu darba uzdevumu
izzinot vina vertibas, piedavajot risinasanai

vajadzigo un ietekméjot 2. Produktu/pakalpojumu
([Emumu. izstrada péc klienta vajadzibam
(cennnn pardosana)
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